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- DETHARAREN fin Bruno Liljefors fran
hans basta period, som jag siljer for 7,5 mil-
joner, siger Verner Amell nir han drar fram
en guldinramad malning ur hyllorna, dir
tavlorna star tatt inkilade bredvid varandra i
ldnga rader.

~ Och hér har du en tidig Carl Larsson
fran hans tid i Grez sur Loing.

Verner Amells konstlager, beliget i ett
gammalt bankvalv under jorden pa Amells
Konsthandel pa Birger Jarlsgatan i Stock-
holm, 4r legendariskt i konstkretsar. En
snabb titt i datorn visar att han fér nirvarande
har drygt 3 000 objekt i lagret.

- Férdelen med ett stort lager ar att en
konstsamlare som séker en malning av en
viss konstndr kan vilja mellan ett storre
antal verk. Tyvarr ar jag ganska ensam i
Skandinavien om att kunna erbjuda den
mojligheten. Det finns massor med gallerier
i Skandinavien som salufér samtidskonst
men inga konsthandlare med stora lager.

Det virdefullaste verket i varulagret,
Strindbergs Inferno, 4r inte pa plats.

- Den dr i USA just nu, dar ett ameri-
kanskt museum forsoker finna donatorer fér
ett kép. Jag har dven nagra privata samlare
dar 6ver som visat intresse, men roligast
skulle vara att sdlja den till ndgon av mina
kunder i Sverige.

Verner Amell ropade hem Inferno pi
Bukowskis férra véren for 18,5 miljoner
kronor - vilket var fjoldrets dyraste konst-
kép i Sverige.

Asien kryllar av
nyvunna miljardarer
som inte vet vad de

ska géra med sina

pengar.

- Ett realistiskt forsiljningsvirde ligger i
spannet 30-35 miljoner, siger Verner
Amell, som genom &ren gjort det till en vana
att figurera pd listorna med de dyraste konst-
affarernai Sverige.

P4 Amells Konsthandel, som grundades
1920 av Verners farfar Nils Magnus Amell,
blandas verk fran en rad olika epoker och
stilar. Men alla har det gemensamt att det ar
hogkvalitativ konst med pris direfter.
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- Min kundkrets 4r konstélskare. De vill
ha ett vackert hem och jag hjilper dem med
det. Den uppgift mina stamkunder ger mig
ar att finna det de soker till de platser som
erbjudes. Jag har koll pa hur det ser ut
hemma hos dem och féreslar ofta var en ny
tavla kan passa in, sager Verner Amell nir vi
satt oss ner i hans privata kontor, vars vig-
gar inte ar prydda med tavlor utan med hans
egna jakttroféer.

Verner Amell, som hunnit bli 66 ar och
for dagen ar iford kritstrecksrandig morkbla
kostym och matchande skjorta och nisduk,
har haft en huvudroll pd den svenska
konstscenen dnda sedan han som 30-iring
fick ta over konsthandeln fran sin far i
bérjan av 1980-talet. Det forsta den unge
Verner gjorde var att styra om fokuset i
familjeforetaget fran antikviteter till konst.

- Visalde av mobler och kinesiskt porslin
for att satsa pa skandinavisk konst i stillet,
berittar han.

Det skulle visa sig vara ett extremt lyckat
strategibyte. 1980-talets enorma konstboom
stod for dorren, och Verner Amell blev
snabbt kind for att bjuda hogt pa auktionerna
och vinna budgivningen pa de verk som sta-
digt steg i pris under hela artiondet.

- Min pappa lit mig hallas, men han satt
alltid med mig pa auktionerna, ofta med en
forfarad min. Jag minns en gang, jag tror
det var 1980, ndr det var nagon langst bak i
salen som bjéd 6ver mig pa en av Zorns
basta mélningar, Reflexer. P4 den tiden hade
ingen Zorn gatt for dver
150 000 kronor. Till slut,
ndr priset var uppe i
860 000 kronor, vinde
j;ig mig om och sag att
mannen som budade
emot mig var Abba-Ben-
ny. Luften gick dd ur mig
eftersom jag insdg att jag
inte kunde tdvla mot
Abbas miljoner.

Sett i efterhand fick
Benny Andersson Zorn-
klassikern, som forestil-
ler en naken kvinna pa
vdg ut i en vassklidd
sommarvik, billigt. Nar Abba-ikonen sélde
Reflexer pa Stockholms Auktionsverk for ett
par ar sedan inbringade den 12 miljoner
kronor - vilket &nda var klart mindre dn vad
tavlan varderades till som mest i slutet av
1980-talet.

Bakom den explosionsartade prisutveck-
lingen under 1980-talet stod framfor allt
extravaganta affirsmin som Winston Ha-
kanson och Carl-Eric Bjorkegren - den senare

stamkund till Verner Amell - som kopte
konst for hundratals miljoner. Verner Amell
var i hégsta grad med och bidrog till de sti-
gande priserna, men hann dra sig uri tid.

- Tack vare att jag p& den tiden bedrev
konsthandel dven i London bérjade jag
redan 1987 inse att den prisbild som hela
tiden eldades pa av lanade pengar bara
kunde ga mot krasch. Sa jag hade sélt av det
mesta av mitt lager av skandinavisk konst
nér bubblan sprack.

Ett par morka ar foljde. Under den forsta
delen av 1990-talet var skandinavisk konst
svarsald, och Verner Amell hankade sig
fram via sitt utlandska kontaktnit genom att
kopa och silja konst av gamla méstare fran
1500- och 1600-talet.

Under hela 2000-talet har dock konst-
marknaden gétt urstarkt. I fjol steg konstpri-
serna globalt med 17 procent, enligt Artprice
index, och i héstas slogs alla tiders prisre-
kord nédr Leonardo da Vinci-tavlan Salvator
Mundi klubbades for 3,8 miljarder kronor
pé en auktion i New York. Verner Amell tror
att priserna bara kommer att fortsitta stiga.

- Det finns sa otroligt mycket pengar i
oljelanderna och i Asien, dir det kryllar av
nyvunna miljarddrer som inte vet vad de ska
goramed sina pengar.

Inte ens en bors- eller fastighetskrasch
behover innebdra att konstmarknaden
tappar mark, enligt Verner Amell.

- Forrvar det s att konstpriserna gick ner
nér borsen foll, men det var for att konst-
marknaden var kopplad till sa mycket speku-
lation. Nu &r det snarare tvirtom, nir borsen
faller blir konst en intressant alternativ inves-
teringsform for dem med mycket pengar. For
mig var till exempel finanskrisens 2008 ett
av mina bista ar, sager Verner Amell.

Hans intékter varierar stort ar for ar. I fjol
omsatte den svenska delen av hans konst-
handel 110 miljoner kronor, vilket var i niva
med 2016 men langt ifran de 180 miljoner
kronor som verksamheten omsatte 2015.

De storsta konstaffarerna gor inte Verner
Amell i Sverige, utan tillsammans med en
kompanjon i New York, och da handlar det
framst om verk av gamla méstare.

- De flesta verk vi koper séljer vi vidare
till stora museer i USA och andra linder.
Endast en mindre del gar till privata samlare.
I Sverige gor vi vildigt fa affirer, har ar
marknaden dnnu liten fér Old Masters.

Verner Amells frimsta konkurrent ir
auktionshusen, som tagit en allt storre
marknadsandel pa galleristernas och konst-
handlarnas bekostnad under hela 2000-
talet. Verner Amell far nagot mérkt i blicken
ndr auktionshusen kommer pa tal.



- Jag dr deras storsta kund ar efter ér,
men provisionsatserna ar pa tok for hoga for
kommissionsuppdrag utan risk, siger han
och borjar rabbla upp procentsatser for for-
sdljningsprovision, férsikringar, kopar-
provision, droit de suite (ersittning till
konstnaren eller konstnirens efterlevande).

- Summerar du det far du fram att 45
procent av det képaren betalar for ett verk
pa en auktion férsvinner bort. Siljaren far
alltsd bara drygt hilften av kopeskillingen,
vilket ju ar helt horribelt, jag vet ingen
annan maklarbransch dir det skulle accep-
teras. Jag och alla andra som kan rikna vet ju
om det hér, jag blir inte lurad och vet vad jag
betalar for. Det ér siljaren som far lida.

Samtidigt har Verner Amells konkurren-
ter genom alla dr havdat att han alltid tagit ut
hoga marginaler nir han siljer vidare inkdpt
konst till sina férmégna kunder. Man brukar
skdmta om att hans korta promenader
mellan Birger Jarlsgatan och Berzelii Park
(dar Bukowskis ligger) 4r Sveriges dyraste.
Verner Amell 4r vil medveten om hur
snacket gar, och han har sitt forsvarstal klart.

- Vissa fragar mig: "Verner, vad har du
for paslag pa den dér tavlan?” "Jag har inte
lagt pa en krona”, svarar jag dé. Det ir inte
sa det fungerar. Min fortjanst gors vid
inkopet. Jag vet ganska exakt vad min
marknad ar beredd att betala for en viss
malning. Ett lagt inképspris ger mig darfor

stor vinst, medan ett hogt inkdpspris ger
lag vinst.
Och kundernakinner sig aldrig lurade?

- Hade jag inte haft ngjda kunder sa hade
jag aldrig 6verlevt sa linge i den hér bran-
schen. Hela min verksamhet gar ut pa att ha
nojda kunder. Jag bygger samlingar till
konstsamlare. Det har de sjélva inte tid med,
de maste ju skéta sina foretag, sa de anlitar
mig for att hjalpa dem.

- Mina kunder har fortroende for mig.
Det vet att nér jag har satt ett pris sa brukar
jag ocksa sdlja konstverket for det priset. De
kan ibland tycka att priset 4r for hogt och
avstd, men eftersom Sverige ar litet sd &r
chansen stor att malningen i stillet hamnar
hemma hos en bekant, och da kanske de
angrar sig.

MEN VAD INNEBAR egentligen “ratt
pris” for ett konstverk? Finns det négot
sadant?

- Nej, ett konstverk ar inte vart mer dn
vad ndgon ar beredd att betala for det. Sa
egentligen kan man siga att ett konstverk
inte har nagot pris férran det finns en kund,
och det dr kunden som bestimmer priset.

Fa har dock samma kansla som Verner
Amell for vad konstkoparna 4r beredda att
betala. Det 4r en fardighet han évat upp
dnda sedan han som 19-aring praktiserade
hos en antikhandlare i London och gjorde
det till en sport att férsoka forutse vad
tavlorna pa Sotheby’s skulle klubbas for.

- Nufortiden brukar jag roa mig med att
titta pa Antikrundan pa tv och forutspa
deras varderingar. Min fru kan inte fatta hur
jag kan tréffa sa ritt hela tiden - inte bara p&
konst och mébler, utan dven pa gamla leksa-
ker och klockor. Jag har trinat mitt 6ga att
beddma kvalitet och sitta marknadsvirde
efter det.

En annan av Verner Amells framgangs-
rika egenskaper ar att han 4r bra pd att skapa
rubriker kring sin verksamhet. Som nér han
hade en Rembrandt-mélning till salu f6r
rekordsumman 340 miljoner kronor pa en
utstallning 2004. Det gav stor uppmérk-
samhet i medierna, men mélningen var bara
inlanad och forblev osild, och i efterhand
framstar det mest som ett lyckat pr-knep.

- Jag hade faktiskt ett bud pa 300 miljo-
ner, sd det var néra att den blev sald. Men
visst fanns det en dubbel tanke. Kon ringlade
anda ner till Dramaten pa 6ppningskvallen,
och drottning Silvia och kronprinsessan
Victoria var hér. Klart att det var bra pr for
utstallningen.

Verner Amells mest omskrivna affir var
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Den dyraste malning jag salt var
en malning av Gerard van Honthorst for

Stoter du ofta pa forfalskningar och
fejkad proveniens?

- Nej. Och de man ser ar ofta vildigt
daligt gjorda. Jag kan se 6ver gatan om en
tavla av Bruno Liljefors ér falsk eller dkta.
Vilken ir din favoritkonstnir?

- Det finns manga, men maste jag sdga
nagon blir det Zorn. Jag samlar sjalv skisser
och férarbeten till hans kinda malningar.
Det ar spannande att se konstnirens arbete
fram till det fardiga verket.

Vad ir ditt basta koptips for den som vill
goralonsamma konstaffirer?

- K&p det basta av konstniren i fraga, det
blir nastan alltid en bra investering. Har du
inte 20-25 miljoner for att kdpa Zorns basta
malningar sa valj en annan konstnir, i en
lagre prisklass, och kép det bista av den
konstnéren i stallet. Och se till att ha en
blandad portf6]j - inte bara samtidskonst,
utan konst fran flera perioder. Dir far man
tanka lite som med aktier att inte ha alla 4gg
i en korg. Samt kop inte for att sdlja, utan
kop det du tycker om. Det 4r det viktigaste.
Da blir det alltid en bra affar for dig.

VERNER AMELL HAR sjilv anammat
denna strategi. De senaste tio dren har han
investerat mycket i samtidskonst och sitter i
dag pé en stor samling med Sveriges mest
hyllade nu levande konstnirer som Karin
Mamma Andersson, Jockum Nordstrom
och Linn Fernstrom.

Han gillar att blanda stilar. Nar jag beso-
ker Amells Konsthandel under utstallning-
en Tre sekler hinger Linn Fernstrém-mal-
ningen Ballongerna (2008), med en prislapp
pa 2,2 miljoner kronor, i samma rum som
man placerat en Haupt-sekretér frin 1789,
med begdrt pris pa 3,8 miljoner kronor.

- Hogkvalitativa antika mobler ar extremt
undervarderade. Problemet ir att ingen vill
att ens hem ska se ut som "hemma hosfarfar”.
Med den hér utstéllningen vill jag visa hur de
har vackra gamla méblerna kan passa in i ett
modernt inrett hem. En Haupt-byra ska du
se som ett vackert konstforemal som forhojer
kénslan i vardagsrummet.

20 miljoner dollar.

Verner Amell var en féregingare pi
1980-talet. Han inférde ett nytt satt att silja
konst nir han visade upp verken pé kurate-
rade utstédllningar och producerade, pakos-
tade kataloger med texter som ingaende
gick igenom verkens motiv, historia och
proveniens. Sa jobbar han 4n i dag. Men hur
hinger han med i nutiden? Hur paverkas
Amells Konsthandel av internet och digita-
lisering?

- Sociala medier ar bra for att synas och
fa in folk i butiken. Men internet funkar bést
for att sélja konst med en prislapp under
100 000 kronor. Dyrare verk vill samlarna
se och kdnna pa sjdlva, sdger han.

Maénga av Verner Amells stamkunder har
varit med honom i flera decennier. Hur han
ska na en yngre kundgrupp ar nagot han
funderat linge pa.

Verner Amell

Alder: 66 r.

Familj: Hustrun Ulrika och sénerna
Alexander, 22, och Christian, 19.
Bor: | hus pa Djurgarden,
granne med Thielska galleriet.
Gor: Ar tredje generationens
konsthandlare som sedan bérjan av
1980-talet driver Amells konsthandel,
vérldsledande inom skandinavisk
konst fran 1700-talet och framat.
| kundkretsen finns manga av
Sveriges rikaste personer samt
flera av varldens frimsta museer.

- Jag har fatt in manga yngre kunder
genom fotokonsten som jag borjade med for
tio ar sedan. Jag har salt flera Irving Penn-
foton for 6ver en miljon. Ofta 4r det barnen
till mina gamla kunder som koper, samt
nagra entreprenérer som byggt upp egna
formogenheter under 2000-talet.

En ny aktor som siktat in sig pa den har
yngre malgruppen ar CF Hill, som profile-
rar sig som den nya tidens kombinerade gal-
leri och konsthandel. Bakom CF Hill, som
formedlat flera verk i mangmiljonklassen
och stdtt bakom en rad uppmérksammade

utstdllningar det senaste aret, star Michael
Elmenbeck, Michael Stordkers och Anna-
Karin Pusic, varav de tva sistndimnda har en
bakgrund fran Bukowskis.

Verner Amell 4r i hgsta grad medveten
om den nya konkurrenten.

- CF Hill syns och hérs mycket. De ér
duktiga pd att 6ka intresset for konsten
bland de yngre och gor ett viktigt arbete
som gynnar branschen i stort.

VERNER AMELL gOr inte bara de storsta
konstaffarerna i Sverige. 2001 hamnade
han i topp pa listan 6ver det arets dyraste
bostadsaffarer efter att ha kopt bankman-
nen och tidningsigaren Torsten Kreugers
stora villa pa Djurgarden for 70 miljoner
kronor. Sedan ett par ar bor han med sin
familj i ett mindre hus pa tomten, medan
det stora huset ar ombyggt till ett konst-
och kulturcenter for privata exklusiva
arrangemang.

Du féddes in i det hirjobbet. Du har ald-
rig onskat dig nagot annat?

- Jo, men det var inte sa att jag hade en

massa andra alternativ. Jag var medelmattig
i skolan. Min enda skolmerit var att jag var
ordférande i festkommittén - det var dar
mitt fokus lag, om du forstar vad jag menar.
Sa ndr pappa skickade mig till London som
19-aring for att praktisera hos sin van,
antikhandlaren Earle D Vandekar, hade jag
inte sa mycket att sitta emot. Sedan visade
det sig att jag tyckte det var valdigt kul och
spannande och att jag hade viss fallenhet
for yrket.
I dag kinns det vildigt konsstereotypt
att det var du ensam som fick ta éver
familjeverksamheten, med tanke pa att
du dven har en fem ar ildre syster.

- Kanske det, men det var ju sa pa den
tiden. Min pappa hade sjilv fatt ta 6ver
firman fran sin pappa. Sa det var vl natur-
ligt f6r honom att skicka mig, och inte min
syster, pa praktik i London. Men som jag
forstatt det var hon heller aldrig riktigt
intresserad. Hon flyttade tidigt till Kanada,
och darbor hon 4n i dag.
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®emust Jacob Jordaens

Hur blir det med fjirde generationen
Amell?

- Min éldste son Alexander liser konst-
historia i Linkdping och har praktiserat pa
Sotheby’s i London. Han ar vildigt konstin-
tresserad och sdger till sina kompisar att han
ska ta 6ver firman, men till mig har inte sagt
nagot dn, sdger Verner och skrattar.
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Men vad siger du sjilv?

- Det vore sa klart jattekul, men det ar
mycket som ska klaffa. Det &r ett svart jobb
med manga komponenter. Férutom gedigen
kunskap ska du ha koll pa ekonomi och vara
en bra sdljare. Och du maste vara en extremt
bra ménniskokannare, i det har jobbet tréffar
man alltifran lastbilschaufforer till kungen.

0
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Du har uppnatt svensk pensionsalder -
hur linge planerar du sjilv att fortsitta
arbeta?

- Hela livet. Precis som min far, han var
kvar hér fram tills han var 90 ar. Jag dgnar
mig ju at det som andra har som pensions-
sysselsdttning. De kommer att fa bara ut
mig harifran.



